
ผูร้ับผดิชอบ / วทิยากร Day มกราคม กมุภาพันธ์ มนีาคม เมษายน พฤษภาคม มถินุายน กรกฎาคม สงิหาคม กนัยายน ตลุาคม พฤศจกิายน ธนัวาคม
ความรูท้ีѷจําเป็นสําหรับนักจัดซืѸอมอือาชพี # 1 อ.กติตกิร โชตสิกลุรัตน์ Fri. 13 Fri. 21 Fri.21 Fri. 24
(Essential Knowledge for Purchasing Professionals # 1)อ.อกนษิฐ ์สมติะพนิทุ Sat. 14 Sat. 22 Sat. 22 Sat. 25
วธิกีารเจรจาตอ่รองในงานจัดซืѸอ อ.วรีวัฒน ์ปัญญธนกลุ
(Negotiation Techniques for Procurement)
การบรหิารงานจัดซืѸอแบบเป็นเลศิ อ.อกนษิฐ ์สมติะพนิทุ
(Purchasing Operational Excellence)
ความรูใ้นงานจัดซืѸอสําหรับผูไ้มใ่ชนั่กจัดซืѸอ อ.สรรชัย นธิกีลุวฒัน์
(Purchasing for Non Purchaser)

ความรูใ้นงานจัดซืѸอตา่งประเทศ อ.ยพุด ีเจรญิสขุ Sat. 18 Sat. 17 Sat. 16 Sat. 16
(Overseas Purchasing Techniques) อ.ณัษฐา วงศอ์รา่ม Sat. 25 Sat. 24 Sun. 24 Sat. 23
พัฒนาทักษะการใชภ้าษาอังกฤษในงานจัดซืѸอ จัดหาอ.กมลรัตน ์ จติรแกว้
English for Purchasing and Supply # 1 
(Corporate Communication)

ความรูท้ีѷจําเป็นสําหรับนักจัดซืѸอมอือาชพี # 2 อ.พัฒนุช  เจรญิกจิมงคล Fri. 31 Fri. 26 Fri. 25 Fri. 17
(Essential Knowledge for Purchasing Professionals# 2)อ.อกนษิฐ ์สมติะพนิทุ Sat. 1 Sat. 27 Sat. 26 Sat. 18
การจัดกลยทุธส์นิคา้ในงานจัดซืѸอ อ.วรีวัฒน ์ปัญญธนกลุ
(Supply Strategy)
การทาํสัญญาวา่จา้งทําของ อ.สชุาต ิประเสรฐิสม
(Preparing hire of work contract)
ความรูใ้นงานจัดซืѸอเพืѷอการลดตน้ทนุ อ.อกนษิฐ ์สมติะพนิทุ
(Purchasing Knowledge for Cost Saving)
กลยทุธก์ารจัดซืѸอแบบลนี-ลดตน้ทนุอยา่งยัѷงยนื ดร. กฤต หงษ์จรรยา
(Lean Supply Chain Strategy)
กลยทุธก์ารบรหิารความเสีѷยง – จัดซืѸออยา่งไรใหค้วามเสีѷยงเป็นศนูย์ดร. กฤต หงษ์จรรยา
(Risk management in purchasing and supply chains)
การวางแผนสนิคา้คงคลังสําหรับนักจัดซืѸอมอือาชพีดร. กฤต หงษ์จรรยา
(Inventory Planning for Professional Purchaser)
บรหิารงานจัดซืѸอและซัพพลายเชนอยา่งไรใหไ้ดค้ณุภาพสมบรูณแ์บบดร. กฤต หงษ์จรรยา
(Advanced TQM for Procurement and Supply Chains Management
เทคนคิการป้องกันทจุรติในงานจัดซืѸอและซัพพลายเชนดร. กฤต หงษ์จรรยา
(How to cut corruption and fraud out off Supply Chain)

10-017 Vendor Management Inventory “Win-Win Strategy”อ.นพมาศ  พรอ้มประพันธ์ 1 Sat. 28 Sat. 8 Sat. 22 Sat. 28
10-013 รูทั้นลกูเลน่นักขาย - ทักษะการเสนอขายอยา่งมอือาชพีอ.วชิัย  วอ่งศลิป์วฒันา 1 Sat. 4 Sat. 17 Sat. 2 Sat. 16

การเจรจาตอ่รองแบบ Triple Win ในงานจัดซืѸอ และการทาํงานรว่มกับแผนกอืѷนอ.วชิัย  วอ่งศลิป์วฒันา
Triple Win Negotiation for Procurement and Co-ordination with Other Divisions
พัฒนาทักษะการใชภ้าษาอังกฤษในงานจัดซืѸอ จัดหาอ.กมลรัตน ์จติรแกว้
English for Purchasing and Supply #2 (Business Presentation & Conclusion)
เทคนคิการประเมนิผลงานจัดซืѸอ วดัผลงานผูข้าย และพนักงานจัดซืѸออ.พัฒนุช เจรญิกจิมงคล
(Measuring Purchasing Performance Techniques)
การบรหิารซัพพลายเชน อ.อกนษิฐ ์สมติะพนิทุ
(Supply Chain Management)
แนวทางปฏบิัตกิารจัดซืѸอเพืѷอความยัѷงยนืขั Ѹนสงู ดร. กฤต หงษ์จรรยา
(Advance Practice for Sustainable Procurement)
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