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Theme : Enhancing Procurement Value 
Key Topics : 

OKRs New Way to Success: 
"อิสระในการคิดและทําด้วยเป้าหมายที่ชัดเจน” 

ฟงัการนํา OKRs มาปรับใช้ในงานจัดซื้อ องค์กรและชีวิตประจําวัน

"Drive Purchasing Function Performance 
by Talent Management“ 
"การบริหารนักจัดซื้อมืออาชีพให้คงอยู่และ
สร้างผลงานให้งานจัดซื้อแบบ Startup“
โดย คุณอําพร พันธ์ชู 
GM of Purchasing Dept. บริษัท นิเด็ค โคปาล (ประเทศไทย) จํากัด  
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“Digital Transformation in Procurement”
"การเปลี่ยนแปลงบริหารงานจัดซื้อ

ในยุคดิจิตอล อย่างมีกลยุทธ์"
โดย คุณไพศาล เกียรติธนานันท์

Chief Executive Officer (Acting) / 
Managing Director, Technology and Innovation 

บริษัท ดิจิทัล เวนเจอร์ส จํากัด

Cost Saving by Outsourcing Services 
"เพ่ิมกําไรให้องค์กร ด้วยการบริหารงานจัดจ้าง
บุคคลภายนอก"
โดย คุณศุภกิจ กิจศรัณย์ 
Category Management Department Manager
SIAM CITY CEMENT PUBLIC COMPANY LIMITED 

Purchasing's Contribution to
Company Strategy and Business Profit"

   "ทํากําไรให้ธุรกิจ และตอบโจทย์กลยุทธ์องค์กร
ด้วยแรงขับเคลื่อนจากงานจัดซื้อ"

   โดย คุณประกาศิต คณานิตย์
Procurement Manager  บริษัท วีนิไทย จํากัด (มหาชน)

"Incoterms 2020  new version for future“ 
"รู้ก่อนใคร ใช้ให้เป็น  ไม่ตกยุค กับ Incoterms 
ชุดใหม่ version 2020”
โดย คุณยุพดี เจริญสุข 
ผู้ช่วยผู้อํานวยการฝา่ย  ธนาคารกสิกรไทย

2020
PURCHASING
PRACTICES

BEYOND

วันศุกร์ที่ 29 พฤศจิกายน 2562  เวลา 09:00 – 16:00 น.  
สถานที่ : รร. Swissotel Le Concorde รัชดาฯ

พบกับนักจัดซื้อและผู้บริหารมืออาชีพ จากหลากหลายองค์กร ที่จะมาให้ความรู้
เชิงประสบการณ์จริงเพ่ือนําไปปรับใช้ ในการวางเป้าหมาย กําหนดกลยุทธ์ 
และวิธีการสร้างผลงาน ในปีหน้า  Seminar of the year: 

"โปรดรีบสํารองที่นั่งแต่เนิ่นๆ สุดยอดสัมมนางานจัดซื้อแห่งปี  
งานเดียวคุ้มหลากหลายแง่มุมและความรู้ที่ทันสมัยในงานจัดซื้อ

ถ้าพลาดครั้งนี้ อาจต้องรอไปปีหน้า” 

ขอสงวนสิทธิในการเปลี่ยนแปลง สถานที่  หัวข้อ และผู้บรรยาย ตามความเหมาะสม

 Purchasing Panel Discussion "Key Purchasing Challenges in 2020" 
"เรื่องชวนคิดสมองบวมในวงการงานจัดชื้อและวิธีรับมือในปีหน้า“
คุณณัฏฐ์ อุปถัมภากุล | Executive Vice President | บริษัท ดีทีจีโอ คอร์ปอเรชั่น จํากัด
คุณนิตยา รัตนพันธุ์ | NPR Procurement Manager | บริษัท พูแรค (ประเทศไทย) จํากัด 

คุณวลัญช์รัตน์ รักษามั่น | General Procurement Manager - Building and Branch | ธนาคาร ไทยพาณิชย์ จํากัด(มหาชน)



C.P.S.
CERTIFICATE IN PURCHASING AND SUPPLY

CERTIFICATE IN PURCHASING AND SUPPLY
โครงการฝึกอบรมและสอบเพ่ือรับวุฒิบัตรวิชาชีพจัดซื้อจัดหามาตรฐานสากล
CERTIFICATE IN PURCHASING AND SUPPLY
โครงการฝึกอบรมและสอบเพ่ือรับวุฒิบัตรวิชาชีพจัดซื้อจัดหามาตรฐานสากล

กําหนดการ จัดอบรมและสอบ
เดือน พฤศจิกายน 2562

หมวดวิชาที่ 1  ศุกร์ที่ 1  และ เสาร์ที่ 2

หมวดวิชาที่ 2 เสาร์ที่ 9  และ อาทติยท์ี ่10อบรม

สอบ

หมวดวิชาที่ 3 ศุกร์ที่ 15 และ เสาร์ที่ 16

หมวดวิชาที่ 1,2,3    อาทิตย์ที่ 24
สถานที่ AMBASSADOR HOTEL สุขุมวิท 11

ความรู้เรื่องภาวะแวดล้อมต่องานจัดซ์้อ
ภาวะแวดล้อมต่องานจัดซื้อ
ภาวะแวดล้อมทางด้านการเมือง
การปกครองและเศรษฐกิจ
ภาวะแวดล้อมด้านสังคม
ภาวะแวดล้อมทางด้านกฎหมาย
การประเมินผลงานจัดซื้อ
การประเมินผลงานผู้ขาย
ความรู้เกี่ยวกับต้นทุน
การใช้ความรู้เรื่องต้นทุนกับงานจัดซื้อ
การวิเคราะห์งบการเงิน

กลยุทธ์การจัดซื้อจัดหา
ความแตกต่างขององค์การ
นโยบายการจัดซื้อจัดหา
กลยุทธ์การจัดซื้อ
การพัฒนาการกลยุทธ์การจัดซื้อจัดหา
งบประมาณการจัดซื้อจัดหา
การจัดทําแผนการจัดซื้อจัดหา
การพยากรณ์อุปสงค์
การบริหารจัดการพัสดุคงคลัง
การจัดการพัสดุและการผลิต
การัดการคลังสินค้า

ความรู้เรื่องการจัดซื้อ
บทบาทหน้าที่ของงานจัดซื้อ
หัวใจและเป้าหมายของจัดซื้อ
การระบุความต้องการในงานจัดซื้อ
การจัดทําข้อกําหนด คุณสมบัติที่ดี
การหาแหล่งขายและประเมินผู้ขาย
การวางแผนเจรจาต่อรอง
กระบวนการเปิดการเจรจาต่อรอง
หลักกฎหมายซื้อขายสําหรับนักจัดซื้อ
ข้อสัญญาในสัญญาซื้อขาย
จรรยาบรรณงานจัดซื้อ

ค่าอบรม / หมวด
ค่าสอบ / หมวด

ค่าหนังสือ / หมวด
ค่าอบรม
ค่าสอบ
ค่าหนังสือรวม 1 หมวด
ค่าอบรม
ค่าสอบ
ค่าหนังสือรวม 3 หมวด

สมาชิกรายปี สมาชิกตลอดชีพ

4,922.-
963.-
500.-

6,385.- 5,743.-

19,155.- 17,229.-

4,280.-
963.-
500.-

หลักสูตรนี้ สําหรับสมาชิกสมาคมฯ เท่านั้น
       ค่าสมัครสมาชิก รายปี     100 บาท

       ค่าสมัครสมาชิก ตลอดชีพ    600 บาท

วิธีการสมัคร

www.pscmt.or.th

wijitra@pscmt.or.th

helpdeak@pscmt.or.th

ดาวน์โหลดใบสมัครได้ที่  
กรอกรายละเอียดให้ครบถ้วนและส่งใบสมัคร
ได้ที่
     E-MAIL: 
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ADVANCED CERTIFICATE
IN PURCHASING AND SUPPLY
ADVANCED CERTIFICATE
IN PURCHASING AND SUPPLY

        Advanced C.P.S. หรือ Advanced Certificate in Purchasing and Supply เขียนย่อว่า 
Adv. C.P.S. เปน็หลกัสูตรทีส่มาคมบรหิารงานจดัซือ้และซพัพลายเชนแหง่ประเทศไทย ไดพั้ฒนาตอ่ยอด
จากหลักสูตร C.P.S. เพ่ือเป็นการส่งเสริมสนับสนุนสมาชิกให้พัฒนา และได้รับการรับรองความรู้
ความสามารถวชิาจดัซือ้และซพัพลายเชนระดบัสากล หลกัสูตรน้ีประกอบด้วยตาํราวชิาการ 3 หมวดวชิา

    เรียบเรียงโดยวิทยากรผู้มีความรู้ความชํานาญ และ
ประสบการณ์ทํางาน การอบรมใช้เวลาหมวดวิชาละ 2 วันและ
จัดสอบ ส่วนวิ ธีการฝึกอบรมและสอบจะแตกต่างจาก
หลกัสูตร C.P.S. โดยเนน้การมส่ีวนรว่มในชัน้เรยีน และสามารถ
นําไปใช้ในการทํางานจริง

ในหลักสูตรนี้ ท่านจะได้รับ Certificate 2 ใบ
  Certificate Adv. C.P.S. จากสมาคมฯ
  Certificate จาก IFPSM

CERTIFICATE

   หมวดวิชาที่ 1 :  การบริหารงานจัดซื้อระหว่างประเทศ 
   หมวดวิชาที่ 2  :  การบริหารการปฏิบัติการในงานซัพพลายเชน
   หมวดวิชาที่ 3  :  การบริหารงานโลจิสติกส์และองค์กรสู่ความยั่งยืน 

3 หมวดวิชา

ของผู้สนใจเข้าร่วมโครงการ

ผู้ที่มีวุฒิ ประสบการณ์ทํางาน 3ป
8ป

ดา้นงานจดัซือ้และซัพพลายเชน

ประสบการณ์
ทาํงานอย่างนอ้ย

8ปประสบการณ์
ทาํงานอย่างนอ้ย

1
2

C.P.S.
ขั้นตํ่าวุฒิ
ป.ตรี

ผู้ที่มีวุฒิ
C.P.K.

3 ขั้นตํ่าวุฒิ
ป.ตรี

>

คุณสมบัติ

ดาวน์โหลดใบสมัครได้ที่
www.pscmt.or.th

กรอกรายละเอียด แล้วส่งใบสมัครที่
e-mail: helpdesk@pscmt.or.th

1
2
Adv. อบรม

32,000.- 40,500.-

อบรมและสอบ

C.P.S.

วิธีรับสมัคร

ปฏิทินการอบรมและสอบ รุ่นที่ 6
หมายเหตุ: วัน/จํานวนวันอบรม

อาจมีการเปลี่ยนแปลงได้ตามความเหมาะสม

อบรม หมวดวิชาที่ 1 อบรม หมวดวิชาที่ 2 อบรม หมวดวิชาที่ 3

วันเสาร์ 

สิงหาคม
31

วันอาทิตย์

กันยายน
01

วันเสาร์ 

ตุลาคม
05

วันอาทิตย์

ตุลาคม
06

วันเสาร์ 

พฤศจิกายน
02

วันอาทิตย์

พฤศจิกายน
03

วันอาทิตย์

กันยายน
29

วันอาทิตย์

ตุลาคม
27

วันเสาร์ 

พฤศจิกายน
23

หมวดวิชาที่ 1สอบ หมวดวิชาที่ 2สอบ หมวดวิชาที่ 3สอบ

ปฎิทิน

เกณฑ์การประเมินผลสอบ Adv. C.P.S.
ข้อสอบวิชาละ 100 ข้อ ใช้เวลาไม่เกิน 120 นาที/วิชา
ต้องตอบถูกอย่างน้อย 60 ข้อ (60%) จึงจะถือว่าสอบผ่าน

การประเมิน

ไดรับการรับรองมาตรฐานตามเกณฑของสมาพันธจัดซื้อนานาชาติ (IFPSM)
ทําใหเปนท่ียอมรับกวา 46 ประเทศท่ัวโลก



เทคนิคการประเมินผลงานจัดซื้อ 
วัดผลงานผู้ขาย และพนักงานจัดซื้อ
(Measuring Purchasing Function, Vendor Rating and 
Purchasers Performance Techniques)

วิธีการเจรจาต่อรองในงานจัดซื้อ  
(Practices Negotiation for Buyer)

ความรู้ที่จําเป็นสําหรับนักจัดซื้อมืออาชีพ #2 
(Essential Knowledge for Purchasing Professional #2)

การบริหารคลังสินค้า 
(Warehouse Management)

การบริหารงานจัดซื้อแบบเป็นเลิศ
(Purchasing Operational Excellence)

23
FRI

24
SAT

ใชก้ฎหมายซือ้ขายใหถ้นัดมือเขา้กบังานจัดซือ้จดัหา 
(Handy with Sale Law and Apply to Your Purchasing 
& Supply Function)

24
SAT

29
THU

31
SAT

23
FRI

24
SAT

AUGUST8

ความรู้ที่จําเป็นสําหรับนักจัดซื้อมืออาชีพ 1  
(Essential Knowledge for Purchasing Professional # 1)

กลยุทธ์การจัดซื้อแบบลีน - ลดต้นทุนอย่างยั่งยืน
(Lean Supply Chain Strategy)

การจัดกลยุทธ์สินค้าในงานจัดซื้อ 
(Supply Strategy)

การส่ือสารเพ่ือการเจรจาต่อรอง 
(Communication for Negotiation)

05
SAT

05
SAT

18
FRI

04
FRI

05
SAT

19
SAT

20
SUN

ความรู้ในงานจัดซื้อสําหรับผู้ที่ไม่ใช่นักจัดซื้อ
(Purchasing for Non Purchaser)

ความรู้ในงานจัดซื้อต่างประเทศ
(Overseas Purchasing Techniques)

การวางแผนสินค้าคงคลังสําหรับนักจัดซื้อ
(Inventory Planning for Purchasing Professional)

Vendor Management Inventory

19
SAT

19
SAT

26
SAT

แนวทางปฏบิตักิารจัดซือ้เพ่ือความยัง่ยนืขัน้สูง
(Advance Practice for Sustainable Procurement)

26
SAT

OCTOBER10

27
FRI

28
SAT

เทคนคิการปอ้งกนัทจุรติในงานจดัซือ้และซพัพลายเชน
(How to Cut corruption and fraund Out Off Supply Chain)

การจดัทาํสมรรถนะในงานจดัซือ้ - สัมมนาเชงิปฏิบตักิาร 
(Developing Procurement Functional Competency - Workshop)

การวางแผนสินคา้คงคลงั ชัน้สูง 
สําหรบันกัจดัซือ้มอือาชีพ
(Advanced Inventory Planning for Purchasing Professional)

บรหิารงานจดัซือ้และซพัพลายเชนอยา่งไร
ใหไ้ด้คณุภาพสมบรูณแ์บบ 
(Advanced TQM for Procurement and Supply Chains Management

รู้ทันกลเม็ดนักขายสําหรับนักจัดซื้อ
(Knowing Salesman’s Tactic)

07
SAT

14
SAT

21
SAT

21
SAT

26
THU

กระบวนการบริหารงานจัดซื้อระดับมืออาชีพ
(World Class purchasing Process)

การควบคมุตน้ทนุซพัพลายเชนดว้ยเทคนคิ
การเจาะลกึกจิกรรม
Cost Control in Supply Chains by Activity  - Based Management)

28
SAT

SEPTEMBER9

&Training
Seminar

2019

02-678-6786 to 7
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Q : อะไรคือความท้าทาย ที่บริษัทมองเห็นในสถานการณ์ปัจจุบัน
A : ถ้าพูดถึงความท้าทายในมุมมองของ Challenges ผมมองว่าไม่ได้เป็นส่ิงที่ท้าทาย 
แต่เป็นส่ิงที่ ต้องทํามากกว่า ส่ิงที่ผมมองเห็นตอนน้ี ก็ คือ บริษัทในเครือ นิ เด็ค 
ถือว่าเป็นบริษัท ญี่ ปุ่น 100% ทําให้ผมมองเห็น เรื่องของการอบรมบุคลากร กับ
เรื่องของการวางมาตรฐานในองค์กร ให้มีโครงสร้างขององค์กรที่เป็นมาตรฐานในการ
ทํางานแบบ Global ถึงแม้นิเด็ค จะเป็นบริษัท Global แต่ความท้าทายในการที่จะทํา
มาตรฐาน เพ่ือให้เผชิญกับความผันแปรของโลกาภิวัตน์ นั่นคือส่ิงที่ต้องทํามากกว่า
Q : แสดงว่าตอนนีบ้ริษัทให้ความสําคญั ในแง่ของการปรบัพ้ืนฐานใหตั้วองค์กร ในแง่ของ
บุคลากร เข้าถึงมาตรฐานที่พร้อมที่จะเติบโต นี่คือวัตถุประสงค์ ?
A : ใชค่รบั กค็อืในระหวา่งการบรหิารจดัการ Operation กจ็ะใหค้วามสําคัญกบัการ
พัฒนาบุคลากรเพ่ือเตรียมความพร้อมอยู่ นี่คือ Stage ที่ทําอยู่ 
Q : อะไรคือความคาดหวังที่ท่านประธานมีต่อแผนกจัดซื้อขององค์กร ?
A : ทีโ่รงงานนี ้เราเรยีกว่า NCTC หรอื นเิดค็ โคปาล (ประเทศไทย) เรามบีรษัิท
แม่ คือ NCPL อยู่ที่ญี่ปุ่น ซึ่งบริษัทแม่ ก็ยังอ่อนในเรื่องของการบริหารจัดการ
เรื่อง Supply Chain เพราะฉะนั้น ส่ิงที่คาดหวัง ก็คือ อยากให้วางโครงสร้าง
ที่ มั่ นคง และขยายผล ย้อนกลับ ไปที่ บริ ษัทแ ม่  ให้ เห็ นภาพรวมว่ า
โครงสร้าง Supply Chain ตรงนี้ ควรดําเนินการอย่างไร เพราะฉะนั้น
ในส่วนที่ให้ดําเนินการ ส่ิงแรกคอืจะต้องเขา้ใจในเนือ้งาน Job Description 
work detail เป็นอย่างไร หลังจากนั้นก็ให้ List ในส่วนของประเด็น
ปัญหาที่เราต้องแก้ไข ในเรื่องของการสร้างองค์กร และก็มีการ
Kaizen กคื็อ Improvement นัน่กคื็อความความหวงัทีจ่ะไดร้บัครบั
Q : เนื่องจากบริษัท ส่งพนักงานเข้าอบรม หลักสูตร CPSM
และ Adv. C.P.S. พร้อมกันทั้ง 2 หลักสูตร ไม่ทราบว่าเห็น
จุดเด่นอะไร ของ 2 หลักสูตรนี้ จึงตัดสินใจส่งพนักงาน 
เข้าอบรม ?
A : ทีใ่หเ้ขา้อบรม ทัง้ 2 หลักสูตรพรอ้มกนั เนือ่งจาก
พนักงานที่ ส่ ง ไป นั้ น  มีความ รู้ด้ าน ในงาน 
Standardization work และได้อยูก่บัทาง 
Management มา เพราะฉะนัน้มีความรูใ้นส่วนของ
การบริหารจดัการแลว้ แต่ส่ิงถดัไปท่ีมองเหน็คอื
การทาํใหพ้นกังานม ีAwareness ในส่ิงทีต่วัเองคดิ
วา่มนัควรทีจ่ะดําเนนิการมันเป็นความรูที้ถ่กูตอ้ง
หรือไม ่ต้องการใหไ้ม่ใชแ่คเ่ป็นเรือ่งของงาน
จดัซือ้ทีเ่ป็น Purchasing แตต่อ้งการความรู้
ที่ เ ป็นแบบ Global Supply Chain 
ก็เลยให้เข้าทั้ง 2 หลักสูตร 

Adv. C.P.S.
CPSM

Mr. Masayuki Kikuchi
Nidec Copal (Thailand) Co.,Ltd.

President

         การที่เราได้ส่งพนักงานออกไปอบรม และได้พบกับสมาคมฯ ก็ถือว่าเป็น
การเริ่มต้นที่ดี ที่จะมีสายสัมพันธ์กับสมาคมภายนอก ถึงแม้ว่าจะไม่ค่อยมีเวลา 
แต่ได้มีโอกาสพบเจอเล็กน้อยกันก็รู้สึกยินดี 
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ฝึกอบรม
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